
La vente, une formation  
qui t’ouvre des portes
VENDEUR
• En magasins spécialisés
• En grandes surfaces
• En magasins de luxe

MÉTIERS LIÉS À LA VENTE
• Magasinier
• Chef de rayon
• Responsable de magasin
• Vente à domicile
• Vente en ligne
• Délégué commercial

3E VENTE

FORMATION COMMUNE
Français.............................................................................................................................................4
Mathématiques..............................................................................................................2
Langue moderne anglais.......................................................................2
Formation historique 
et géographique..........................................................................................................2
Formation scientifique...................................................................................2
Éducation physique..............................................................................................2
Religion.................................................................................................................................................2

OPTIONS DE BASE
Vente........................................................................................................................................................4
Économie de l’entreprise........................................................................4
Informatique appliquée............................................................................4
Étalage et promotion  
des marchandises.................................................................................................4
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